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转让定价基本概念
转让定价基本理论介绍

什么是转让定价？

OECD 转让定价指南  – 引言，第11章：中性

“转让价格是指企业在与集团公司交易实物、无形资产以及提供服务时的价格。”
转让定价旨在研究如何对集团公司/关联方间的交易进行定价。

根据中国转让定价法规

转让定价管理是指税务机关按照所得税法和征管法，对企业与其关联方之间的业
务往来（以下简称关联交易）是否符合独立交易原则进行审核评估和调查调整等
工作的总称。

关联交易形式
（举例）

• 有形资产的购销和使用：产品购买、销售、租赁
• 金融资产的转让：应收账款/票据、股权/债券投资
• 无形资产的使用和转让：特许权使用费、无形资产所有权转让  
• 提供/接受劳务：服务费
• 融通资金：利息费用、担保费等
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转让定价基本概念
转让定价基本理论介绍

转让定价-举例

® 一个集团的总利润是
保持不变的，但如果
更多的利润可以被留
在低税率国家的关联
公司，那么对于整个
集团来说就可承担更
少的税负。

® 通过制定不同的转让
价格，跨国公司可以
在其集团内的公司间
分配利润，从而影响
集团的整体税负水平。

如果卖给非关联公司的
话，价格会是100吗？

转让定价    集团公司利润分配

第三方交易价格

200A公司
（成本70） C公司

可比的非关联交易

200
A公司 A公司的

关联方

产成品

100

产品在相同或相似条件下卖给非
关联公司

税率：25% A国 B国 税率： 10%
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转让定价基本概念
转让定价基本理论介绍

基本原则
独立交易原则

关联企业之间的关联交易安排定价需要遵守独立交易原则（Arm's Length Principle）。

根据《中华人民共和国企业所得税法》第四十一条、《中华人民共和国税收征收管理法》第三十六条
以及《中华人民共和国企业所得税法实施条例》第110条规定：
独立交易原则是指，没有关联关系的交易各方，按照公平成交价格和营业常规进行业务往来遵循的原则。企业与其关
联企业之间的业务往来，不符合独立交易原则而减少企业或者其关联方应纳税收入或者所得额，税务机关有权按照合
理方法调整。

企业与其关联方共同开发、受让无形资产，或者共同提供、接受劳务发生的成本，在计算应纳税所得额时应当按照独
立交易原则进行分摊

独立交易原则在全球广为接受，成为大多数国家的转让定价法规基础。

• 企业与其关联方之间的业务往来，不符合独立交易原则而减少企业或者其关联方应纳税收入
或者所得额的，税务机关有权按照合理方法调整。

• 根据6号公告第三十八条  实际税负相同的境内关联方之间的交易，只要该交易没有直接或者
间接导致国家总体税收收入的减少，原则上不作特别纳税调整。



7

转让定价—核心原则

    独立交易原则是指没有关联关系的交易各方，
按照公平成交价格和营业常规进行业务往来遵
循的原则（条例第一百一十条）

   

7
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       转让定价—核心原则

转让定价原则决定转让定价的做法

寻找可比价格或可比企业

可比性因素包括:
1、财产或劳务的特征交易资产或劳务特性.doc
2、功能风险分析交易各方功能和风险.doc
3、合同条款合同条款.doc
4、经济环境经济环境.doc
5、经营策略经营策略.doc

8
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 转让定价—功能分析
9
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    实体和交易特征

来料加工商        收入稳定,但利润低

合约制造商        可能会亏损

特许制造商        市场营销、生产和大部分风险

全功能制造商    全部功能和全部风险

1
1
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关联关系
转让定价基本理论介绍

关联关系判定标准？ • 举例：直接持股与间接持股、同为第三方
所持股示例：

母公司A

中间公司B

目标公司C

100%

15%

10%

股权控制

借贷资金控制

特许经营控制

购销或劳务控制

董事或高管控制

亲属关系

其他共同利益控制 

母公司A

中间公司B

目标公司C

100%

25%

母公司A

中间公司B 目标公司C

100% 25%
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转让定价分析方法
转让定价基本理论介绍

 转让定价方法的选择

A. 基于交易的方法

B. 基于利润的方法

1. 可比非受控价格法

5. 利润分割法

4. 交易净利润法

3. 成本加成法

2. 再销售价格法

C. 其他符合独立交易原则的方法

成本法、市场法和收益法等



转让定价分析方法
转让定价基本理论介绍

 转让定价方法的选择（续）

方法 验证对象 符合“独立交易原则” 的
证明 适用范围

可比非受控价格
法(CUP)

关联购销价格 =可比交易的价格 所有类型关联交易

再销售价格法
(RPM) 关联采购价格

=再销售给独立第三方的价格
×(1-可比交易毛利率)

仅适用于未对商品进行实质性增值
加工的购销交易(分销型企业)

成本加成法
(CPLM)

成本加成率（毛
利水平）

=可比交易成本加成率 不适用于无形资产相关的交易

交易净利润法
(TNMM)

净利润率指标 =可比交易的净利润率指标 一般不适用于资金融通交易

利润分割法
(PSM) 关联交易利润

=各关联方的合计可分割利润×
本企业的合理贡献率+本企业应
得的基础利润

交易方均对利润创造具有独特贡献
，业务高度整合且难以单独评估各
方交易结果的关联交易



转让定价分析方法
转让定价基本理论介绍

 转让定价方法的选择（续）

不同的转让定价方法下，通常还要选择合适的利润率指标来反映和验证交易，利润指标包括，如毛利率、
资产收益率、销售利润率、完全成本加成率、贝里比率等。

转让定价方法 盈利水平指标 用何衡量

可比非受控价格法 —— 寻找可比的交易安排（定价方式）

再销售价格法 毛利 毛利润/销售额

成本加成法 毛利 毛利润/营业成本

交易净利润法

营业利润 营业利润/销售额

完全成本加成率 营业利润/总成本

贝里利率 毛利润/（营业费用+管理费用）

资产收益率 营业利润/运营资本



可比非受控价格法

第三方

第三方

第三方

关联方A
关联方B

•可比非受控价格法
的特点：

ü着重分析财产或劳务的
价格

ü要求在产品、合同条款、
经济及市场条件方面具
有相似性

ü可以对价格或交易条件
的差异进行准确的调整，
例如：

§ 因销售或采购量大而给
予或享受折扣

§ 价格中包括运费和保险
费

 如何确定关联交易价格？

18



可比非受控价格法下的可比性

备选的可比物有差异吗?

无差异

(参考)

可比

YES

有差异

不存在影响价格的实际性差异
YES

不需要调整

需要调整t

YES
差异能合理精确地调整

存在影响价格的实际性差异    

差异不能合理精确地
调整

NO

新增
19



在可比性分析中需要检查的因素
因素 细节/举例

(1)

(2)

(3)

(4)

(5)

资产或服务的特性

各方的功能等
-行使的功能
-风险承担
-使用的资产

合同条款

经济环境
(市场可比)

经营策略

-有形资产的物理特征
-无形资产的交易形式
-劳务的性质和范围

-功能 (设计, 制造, 装配,研发，服务，采购，
分销、营销、售后服务、产品保证 )
-风险(市场, 资产和研发投资,财务、信贷、存货）
-资产 (有形/无形)

-交易数量, 交易期限 (即期、远期), 
贸易术语 (FOB, CIF), 结算期
-许可 (独占许可或非排他性)

-市场地理位置,
-市场级次 (批发或零售)
-交易日期或时间

-市场渗透(市场份额膨胀)
-初始期

新增
20



再销售价格法

200

第三方客户 关联方B
150

第三方供应商

100 关联方
A

分销商

• 再销售价格法特点：
ü 再销售价格法适用于未对

商品进行增值加工的简单
加工或单纯购销业务

ü 当关联交易与可比公司关
于成本与费用的会计处理
不同时，需要调整

ü 可比公司如拥有相对独特
营销型无形资产，则不适
宜用再销售价格法

ü 尽管再销售价格法对产品
的可比性要求不那么严格，
当确有实际产品差别影响
到再销售毛利润时，就要
进行相应调整 如何确定关联交易价格？

21



再销售价格法  -购销
中国 境外

            关联方 = 受控集团

验证方

★ 可比毛利 /收入 比例(%)

A公司

(生产商)

  关联B公司
(分销商)

     毛利 /收入
          比例    33.3%

    受控交易

产品 @100
   独立交易价格 ?

  X 公司
非关联方
(生产商)

 Y 公司
非关联方
(分销商)
毛利 /收入

可比交易

产品 @160

 再销售

产品 @150

再销售

产品@200

新增
22



再销售价格法 

(可比方 = Y 公司) (验证方 = 子公司 )

-

1  收入 200    100%
2  成本

3  毛利

(160)
40

80%
20%

1  收入 150 100%
2  成本

3  毛利

(100)   66.7%
50   33.3%

150   100%

独立交易价格

新增
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成本加成法

关联方 B

关联方A

材料成
本150

销售价
格180

            
第三方客

户 
第三方供

应商

销售价
格200

• 成本加成法特点：
ü 成本加成法常用于涉

及制造、装配、生产，
产品向关联方销售的
情况，以及用于确定
集团内部服务供应商
应得到的正常利润，
如果制造商无研发，
也无无形资产时，使
用成本加成法就比较
合适

ü 需要对有关成本、费
用会计处理不同进行
调整

ü 当成本并不与销售价
格匹配的市场情况时，
成本加成法也不适用

 如何确定关联交易价格？

24



成本加成法 (1)

    特性

- “可比法”
- 关注 “成本加成” (= 毛利)
- 独立交易价格 = 成本 + “适当的利润”

- 适用于生产制造交易等.
-不适用与那些拥有独一无二无形资产的企业

- 取决于各方功能风险的可比，而非产品或服务的

相似性

新增
25



成本加成法 (2) -生产制造
境外 中国

                 关联方 = 受控集团

验证方

★可比毛利/ 成本  比例 (%)

A公司
      ( 生产商)

成本   90
毛利/成本 比例 40%

关联B公司
(分销商)

    受控交易

产品 @126

 独立交易价格？

X公司
非关联方
(生产商)
成本   100

Y公司
 非关联方

(分销商)

可比交易
产品 @120

新增
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成本加成法 (3)

(可比方 = X 公司) (验证方 = A公司 )

-

1  收入 120 －

2  成本 (100)    100%
3  毛利 20 20%

1  收入 126 －

2  成本 (90) 100%
3  毛利 36 40%

－

(90)   100%

ALP

新增
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交易净利润法

关联方 B

关联方A

销售价格
$180

销售费用+管理费用=$20

可比公司利润水平的四分位区间

第一四分位 中位值 第三四分位

6.2% 7.5% 9.5%

 请判断关联交易是否符合独立交易原则？

• 交易净利润法特点：

ü 不受成本、费用会计
归集处理不同的影响

ü 相比基于交易的前三
种方法而言，产品与
功能的差异对其影响
较小

ü 常用于毛利无法确定，
风险和职能不清晰，
信息获取受限制等情
况使用

ü 要考虑多年数据，以
便考虑产品的生命周
期和短期经济波动的
影响

28

材料成
本140



交易净利率法

    特性 

- 适用于 “购买并转售交易,”“生产制造交易”, 
“提供服务”等.

- 取决于各方功能和风险的可比性，而非产品
的相似性，就如再销售价格法和成本加成法。

- 需要功能和风险层级的相似性。但是，与
再销售价格法和成本加成法相比，对严格的
相似性要求要少一些。

新增
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案例计算与讨论：

转让价格100元合理吗？

你作为税务人员会如何进行转让定价调整？

新增
30



交易净利率法 -转售减除法
中国 境外

             关联方 = 受控集团

      验证方

★可比的息税前利润/收入 比例(%)
转售

A公司

(生产商)

  关联B公司
 （分销商)
息税前利润/收入 
 比例   23.3%

      
       受控交易

产品 @100
   独立交易价格？

X 公司
非关联方
(生产商)

Y公司 unrelated party
(分销商)

息税前利润/收入

可比交易

产品 @160

转售

产品 @150

Product @200

比例      10%

新增
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交易净利率法 (3) - 转售减除法
(可比方 = Y公司) (验证方 = B公司 )

-

1  收入 200    100%
2  成本

3  毛利

(160)
40

80%
20%

4销管费用 (20) 10%
5息税前利润 20 10%

1  收入 150 100%
2  成本

3  毛利

(100)   66.7%
50   33.3%

4 销管费用 (15) 10%
5 息税前利润 35   23.3%

150   100%

15 10%

独立交易价格

新增
32

用转售减除法，计算中国生产商A公司销售给境外分销商B公司的独立交易价格？



案例计算与讨论：

转让价格130元合理吗？

你作为税务人员会如何进行转让定价调整？

33
新增



交易净利率法  -完全成本加成法

中国境外

                        关联方 = 受控集团

★可比的息税前利润/完全成本 比例(%)

验证方
          A公司.
(生产商)

完全成本        100
息税前利润/完全成本 30%

B公司
(分销商)

     受控交易

产品@130

独立交易价格 ?

X公司
非关联方
(生产商)

全部成本     150

Y 公司
  非关联方

(分销商)

      可比交易

产品@180

息税前利润/完全成本  20%

*完全成本（全部成本） = 成本+销管费用

新增
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交易净利率法 (5) –完全成本加成法

(可比方 = X 公司) (验证方 = A公司)
1 收入 180 －

2 成本

3 毛利

4销管费用

(135)
45

(15)

5 全部
   成本

(2+4)

(150)    100%

6 息税前利润 30 20%

1  收入 130 －

2  成本

3  毛利

4 销管费用

(90)
40

(10)

5  全部
    成本

(2+4)

(100) 100%

6息税前利润 30 30%

－

(90)

(10)

独立交易价格

新增
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100%

(2+4)



交易净利润法

    哪些因素将影响营业利润?
(在审计中审计人员应该核查哪些因素？)

(1) 资产或服务的特性

不需要产品等具有严格的相似性

(2) 各方的功能分析

交易净利率法下最重要的因素

(3) 合同条款

(4) 经济环境

(5) 经营策略

新增
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利润分割法

公司 功能 常规利润
分配

剩余利润 
分配

分配后
的利润

A 研发 / 制
造 36 30% x 40 

= 12 48

B 市场营销 
/ 分销 24 70% x 40 

= 28 52

总额 60 40  (100-
60) 100

关联方B 关联方A

营业利润=60 营业利润=40

• 利润分割法特点：

ü 利润分割法通常适用于
各参与方关联交易高度
整合且难以单独评估各
方交易结果的情况。

ü 与基于交易的三种方法
相比不需要依赖严格的
可比。与交易净利润法
相比对交易的双方都进
行分析，避免出现对其
中一个交易方产生极端
不利的后果。

ü 关联企业难以获取国外
关联公司的信息，而且
难以衡量参与受控交易
的所有关联企业的合并
收入和成本。

 请思考如何确定合适的分摊因子？

37



利润分割法

    特性

- 利润法 
- 确定“合适的利润分配”
(第一步) 识别各方与讨论的交易相关的营业利润

(第二步) 合并各方的利润

(第三步) 按经济上合理的分配标准来分配合并的营
业利润

- 利润分配法的种类 (非单一方法)
- 贡献分析法

- 余值分析法.
新增

38



谢谢！

Q&A
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